
固定費で会社を縛らない
セカンドオフィス（完全個室）
 初期コスト0円〜/原状回復コスト0円/⾝軽な利⽤契約
 〜セカンドオフィスを⾝軽に持つ新しい選択肢〜

タチヨリ株式会社

 重たいオフィスに、終⽌符を



導入実績（一部抜粋）

契約期間：12ヶ月×2回＋3ヶ月

利用用途：セカンドオフィス （人材免許取得）

決め手：価格・身軽・完全個室

株式会社Liberty 様 EXest株式会社 様  カイタク株式会社 様

契約期間：12ヶ月

利用用途：セカンドオフィス

決め手：価格・身軽・完全個室

Weworkと併用

契約期間：6ヶ月

利用用途：本拠地

（登記はバーチャルオフィス）

決め手：価格・身軽・完全個室

価格は税抜
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⽐較表

 

項⽬ 賃貸
オフィス

居抜き
オフィス

シェアオフィス
（個室専有）

セットアップ
オフィス

セカンドオフィス
（専有プラン）

企業例     不動産会社 A社 B社 C社 タチヨリ

契約期間 2年 2年 2年〜3年 2年〜3年 1ヶ⽉〜12ヶ⽉

契約形態 賃貸借契約  賃貸借契約
（居抜き契約）

利⽤契約
（⻑期間縛り）

賃貸借契約
（定期借家）  利⽤契約（⾝軽）

機動性 × × △ △     ◎

賃料 - - 15万/⼈‧⽉ 5万〜7万/⼈‧⽉ 1.4万〜4万/⼈‧⽉

利⽤⼈数 - - 2名〜1,000名 6名〜100名 4名〜100名

初期費⽤ × △ ◯ △ ◎

原状回復 × × ◎ ◯ ◎
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サービス開始まで

        1.希望条件確認 2.情報共有 3.内覧（任意） 4.デジタルサイン
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参考情報



 課題（家具付きのセットアップオフィス）

仲介⼿数料/敷⾦
保証委託料/⽕災保険

紙による事務作業コスト

⾼額な
初期費⽤

キラキラした内装費等は
利⽤者負担として賃料に上乗せ

原状回復費⽤は不透明

異常に⾼い
⽉額コスト
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2〜3年の契約縛りが常識
AIの進化により未来は読みづらい
それでも2〜3年契約が求められる

経営の⾃由を奪う
⻑期契約



         課題と解決策

   家具付きオフィスの課題10選
1.仲介⼿数料コスト
2.敷⾦コスト
3.保証委託料コスト
4.⽕災保険コスト
5.原状回復コストが不透明
6.⽉額利⽤料（賃料）が⾼い
7.2〜3年契約で⾝動きが取れない
8.契約⼿続きが煩雑
9.個室がせまい
10.ブース席が空いてない

 

1.仲介⼿数料0円

2.敷⾦0円

3.保証委託料0円

4.⽕災保険0円

5.原状回復コスト0円

6.リーズナブル

7.1ヶ⽉〜12ヶ⽉契約（再契約可）

8.デジタルサインで簡単
9.広い完全個室で⽣産性アップ
10.貴社専有オンラインブース設置ご相談可

     重たい

解決策

    最⾼に⾝軽

  抜本的な解決策10選



今、オフィスに⾝軽さが求められる理由

       AIの
       急速な進化

         多様な働き⽅が定着
       業務委託契約が常態化

AIで意思決定が⾼速化し、
組織の変化スピードが上昇

短期間で
メンバー数が変動

固定費の⼤きいオフィスは
企業成⻑のボトルネックに

 未来の
正確な予測が困難
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       世界のフレキシブルオフィス市場規模 約3倍へ

約347億ドル

約1,000億ドル

“専有”スペース

（個室）

2023

2030
金額の約50%は

中⼩企業やスタートアップは、従業員の規模やワークスペースのニー
ズの変動を頻繁に経験します。フレキシブルオフィスは、従来のオ
フィスの賃貸に伴う諸経費なしで、作業環境へのアクセスを可能と
し、費⽤対効果の⾼いソリューションとなっています。

コワーキングスペースで視覚的及び⾳響的に気を散らすことが「専有
スペース」では軽減され、結果的に⽣産性が向上するだけではなく、
個々のプライバシーを維持することが可能です。引用元：Fortune Business Insights



生産性・組織形成・セキュリティに限界

   共⽤スペースの限界

雑音による

集中力低下

自社文化が

育ちにくい・適合しない

情報漏洩リスク



完全個室は

経営のパフォーマンスを決めるインフラ

   完全個室⾃体に⼤きな価値がある



完全個室は

経営のパフォーマンスを決めるインフラ

   完全個室⾃体に⼤きな価値がある



会社概要

会社名 タチヨリ株式会社

本社所在地 東京都新宿区西新宿 3丁目3番13号 西新宿水間ビル 2F

設立

資本金（資本準備金含む）

2020年1月31日
約3,000万円

代表取締役 甲賀 太一（こうが  たいち）

事業内容 セットアップオフィス の企画・開発・集客・運営

取引先  金融機関 みずほ銀⾏/飯⽥橋⽀店、巣鴨信⽤⾦庫/⽔道⽀店

メディア掲載実績
不動産大企業各社が購読する「週刊不動産経営」向けコラム毎月執筆中

経産省等が後援する「不動産ソリューションフェア 2025」に講師として登壇
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オフィスを、もっと身軽に

MISSION

 VISION

スタートアップ支援を通じ、

再び日本に活気を



      ご不明点等、お気軽にお申し付けいただけましたら幸いです。

                               引き続き、何卒よろしくお願い申し上げます。

 重たいオフィスに、終⽌符を


